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EFFICIENZA E RISPARMIO ENERGETICO

PRIMO PIANO / PAG. 24

ENTI LOCALL E IL MOMENTO
DEL RISPARMIO ENERGETICO

La pubblica amministrazione si trova nelle condizioni di
dover investire nella riqualificazione energetica, nelle in-
frastrutture diricarica per mobilita elettrica, e nelle smart
city. E halerisorse per farlo, grazie agli stanziamenti
nazionali ed europei. E una enorme opportunita per il
mercato, ma il dialogo con gli enti locali richiede particolari

attenzioni.
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LE NOVITA PER IL 2020

Dal nuovo ruolo dei modelli ibridi per impianti fotovol-
taici di taglia residenziale alle innovazioni su hardware
e software dei dispositivi trifase per installazioni
commerciali e utility scale: I'innovazione nel campo dei
convertitori corre. E of fre soluzioni ancora piu intelli-
genti e connesse.

EVENTI/PAG. 54

MCE: NUOVO LAYQOUT,
TANTE INIZIATIVE

Si tiene dal 17 al 20 marzo a Milano la 42esima edizione
della fiera Mostra Convegno ExpoComfort. Riflettori
puntati sullarea That's Smart dedicata alle rinnovabili
elettriche, a cui gli organizzatori hanno deciso di of frire
una posizione di rilievo all'interno della manifestazione.
Eccoi principali protagonisti e le novita.

ASSOCIAZIONI: AGENDA E OBIETTIVI
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sonnen

A MCE 2020 scopri la soluzione
per rendere i tuoi clienti
energeticamente indipendenti

Pad. 9 Stand G27

Vuoi maggiori info sulle soluzioni sonnen?
Scrivi a: vogliosonnen(@sonnen.it
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INTERVISTA A FILIPPO CARZANIGA, AMMINISTRATORE DI FIMER
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DECRETO FER1: SI PUO FARE DI PIU

DALLINCREMENTO DEL NUMERO DEI NUOVI ASSOCIATI, AL NEL PRIMO BANDO IL SOLARE S| E AGGIUDICATO SOLO 25 MW.
DIALOGO COSTANTE CON GLI ORGANI ISTITUZIONALI: ECCO TROPPO POCO, ANCHE A CAUSA DI LUNGAGGINI BUROCRATICHE E
QUALI SONO LE PRIORITA PER ITALIA SOLARE ED ELETTRICI- POCA CHIAREZZA RISPETTO ALLE MODALITA DI PARTECIPAZIONE.

TA FUTURA PER VALORIZZARE IL SETTORE DELLE FER

ORA S| ATTENDONO GLI ESITI DELLA SECONDA TRANCHE

Redazione: Via Don Milani 1 - 20833 Giussano (MB) - Tel: 0362/332160 - info@solareb2b.it - www. solareb2b.it - Stampa: Ingraph - Seregno (MB) - Registrazione al Tribunale di Milano n. 195 del 2 aprile 2010.
Poste Italiane SpA - Spediz. in Abb. Postale D.L. 353/2003 (Conv. in Legge 27/02/2004 n°46) Art.1 Comma 1 D.C.B. Milano. In caso di mancato recapito inviare all'ufficio postale di Roserio per la restituzione al mittente che si impegna a pagare la tariffa.
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COMUNITA ENERGETICHE: OK DAL GOVERNO

CON L'APPROVAZIONE DI UN EMENDAMENTO AL DECRETO
MILLEPROROGHE SI APRE LA SPERIMENTAZIONE DELL'AU-
TOCONSUMO COLLETTIVO. LE PRIME PROVE SULLA CONVE-
NIENZA CONFERMANO CHE LA STRADA E QUELLA GIUSTA


https://sonnen.it/

1-Phase Plus 1~6K 3-Phase Plus 12~20K 1-Phase R5 0.7~8K
3-Phase Plus 4~10K 3-Phase Plus 25~60K 3-Phase R5 4~20K

SAJ Electric Europe BV

Maagdenstraat 44, 9600 Ronse, Belgium
www. saj-electric. com info@saj-electric. com



https://www.saj-electric.com/

VUOI INCREMENTARE LE VENDITE CON
PRODOTTI TOP? DIVENTA PARTNER LG

ALCUNE BUONE RAGIONI PER SCEGLIERE LG SOLAR

UN MARCHIO FORTE, NOTO
AGLI UTENTI FINALI

UN GARANTE AFFIDABILE

ALTA QUALITA DEI PRODOTTI

REFERENTI REGIONALI

MODULI AD ALTE PRESTAZIONI

. » LG PRO

Programma Solar Partner
Installatore Autorizzato

Un marchio globale come LG, rispetto a molte altre aziende che
producono unicamente moduli solari, risulta piu noto e familiare.
-> vi facilita la vendita

LG Electronics vanta un fatturato di 55,4 miliardi di dollari
(2017) e oltre 60 anni di attivita ed esperienza: un garan-

te forte. Per i moduli solari, LG offre una garanzia di 25 anni su
prodotto e prestazioni.

-> offre a voi e ai vostri clienti sicurezza a lungo termine

| moduli solari LG Electronics sono prodotti in base a severi criteri
e sottoposti a test di qualita che vanno ben oltre i requisiti delle
norme |EC. Per questo, LG soddisfa i principali criteri di scelta dei
moduli solari: qualita, affidabilita e durata.

-> la vostra reputazione ne beneficia in modo duraturo

| referenti LG Electronics sono presenti in tutta Europa, parlano
la vostra lingua e rispondono alle vostre richieste rapidamente e
con grande competenza.

-3 comunicazione semplice e rapida

LG Electronics sviluppa e produce esclusivamente moduli ad
alte prestazioni, ossia con il massimo rendimento solare per
superficie, e una potenza fino a 375 Watt (60 celle).

-> la soluzione ottimale per i vostri clienti

Il programma LG PRO Solar Partner mira a
supportarvi nel miglior modo possibile nella
vendita dei moduli solari LG. In modo semplice e
pragmatico. Contattateci per scoprire i vantaggi
per gli installatori offerti da tale programma e
come potete diventare LG Solar PRO Partner.

LG Electronics Italia
Via Aldo Rossi 4
20149 Milano, Italy

E-Mail: lgpro-it@lge.de r
httpsy//www.lg-solarcom/it Life's Good



https://www.lg.com/it/fotovoltaico

Scopri i nuovi modell.
Massima efficienza,
Stessa affidabilita.

moskra convegno®
expocomfort
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www.artigianidelfotovoltaico.com

| veri valori non sono cambiati.
E mai cambieranno.

Da 3 generazionl, giomo dopo
giomo, Impegnati a fomire
affidablita e presenza costante.

Artigiani del fotovoltaico dal 2007

Tl Dal 1977 un gruppo industriale di proprieta italiana,
i fortemente orientato al senvizio e alla presenza sul termtorio.
TR SOUARE Dal 2007 produttore di pannelll fotovoltaict di alta gualita ed

un punto di riferimento per gl specialisti del fotovoltaico.


https://www.artigianidelfotovoltaico.com/
https://www.solaredge.com/it
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Una grande opportunita per arricchire la tua conoscenza delle
soluzioni e delle novita SolarEdge, portare valore aggiunto ai
tuoi clienti ed ottimizzare il tuo business.

Calendario degli eventi

26 Febbraio, Alba 9 Aprile, Pisa

27 Febbraio, Novara 15 Aprile, Catania

3 Marzo, Roma 16 Aprile, Palermo

4 Marzo, Piacenza 22 Aprile, Taranto

5 Marzo, Bergamo 23 Aprile, Napoli

11 Marzo, Verona 28 Aprile, Palmanova

12 Marzo, Venezia 29 Aprile, Vasto

1 Aprile, Ancona 6 Maggio, Lamezia Terme
2 Aprile, Bologna 7/ Maggio, Sassari

8 Aprile , Arezzo

Registrati oggi su www.solaredge.com/it SO I a r‘
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https://www.solaredge.com/it
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ancora piu vicini ai nostri clienti.

LA RIVOLUZIONE A PORTATA
DI MANO.

Con I'APP di Greensun puoi:

Ricercare il prodotto che ti interessa tramite brand o in base a
caratteristiche tecniche;

Avere immediatamente disponibili, con un solo tap, datasheet
e certificati sempre aggiornati di ogni prodotto;

Accedere in tempo reale a tutte le informazioni di settore
come l'uscita di nuovi prodotti e le novita tecnologiche,

Essere sempre informato su normative,
incentivi, corsi, seminari, webinar
e tanto altro...
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Q EDITORIALE

ASCOLTARE IL CLIENTE PER
VENDERE DI PIU E MEGLIO

DI DAVIDE BARTESAGHI

Fino a meta febbraio I'anno del fotovoltaico
italiano era partito alla grande.

Nel primo mese e mezzo del 2020 c’¢ stato un
forte incremento di installazioni rispetto allo
scorso anno, favorito anche dal bel tempo. E ogni
giorno arrivavano alla redazione di SolareB2B
notizie dell'avvio dei lavori per grandi impianti o
segnalazioni di progetti da qualche MW approva-
ti.

Purtroppo pero questa volta il bastone tra le ruo-
te ha preso la forma di un virus capace di mette-
re in crisi tante aree della nostra vita ordinaria
comprese le attivita produttive e commerciali. Il
rallentamento della produzione cinese di moduli
fotovoltaici a causa del Coronavirus e cosa nota.
Al momento in cui scriviamo (seconda meta di
febbraio), non c'e nessuna situazione di emergen-
za sulle forniture di moduli dal far east, anche se
e prevedibile aspettarsi nelle prossime settimane
situazioni di scarsita di prodotto.

Cosi come e prevedibile attendersi un graduale
ritorno alla normalita per quanto riguarda la
produzione, ma soprattutto per tutte le attivita
legate alla logistica e agli scambi commerciali, che
sono stati il vero elemento di fragilita nel punto
piu critico della crisi sanitaria.

Del resto, non dimentichiamoci che negli anni
scorsi questo mercato ha gia dovuto fare i conti
con situazioni di emergenza legati a fenomeni di
shortage, dovuti a vari fattori: improvvise acce-
lerazioni di alcuni mercati, rallentamento degli
investimenti nelle linee produttive, politiche
doganali...

Le professionalita del mercato del fotovoltaico
sono certamente piu pronte ad affrontare situa-
zioni come queste rispetto ad altri settori abituati
a condizioni piu stabili e prevedibili.

Per questo motivo riteniamo che la crescita del
nostro mercato possa essere rallentata, ma non
certo messa in crisi. Nell'ultimo anno tutta I'Eu-
ropa ha registrato un tasso di crescita davvero
importante, che potrebbe arrivare addirittura

a +80%. E per il 2020 ci si attende un ulteriore
incremento del 20%. LItalia ha avuto lo scorso
anno un trend di crescita inferiore alla media del
Continente, ma quest'anno potrebbe tornare nel-
le prime posizioni grazie soprattutto allo sviluppo
di grandi impianti su copertura e a terra. Ottimi
segnali anche dai PPA, anche se le potenzialita

di questa formula potrebbe esprimere volumi
decisamente maggiori.

E i piccoli impianti? Anche nel segmento della
taglia residenziale si puo fare di piu. Molto di pit.
La domanda spontanea € alta, e non sempre il ca-
nale e in grado di cogliere tutte le opportunita di
vendita. Nella pagine successive vi proponiamo
un approfondimento (in due puntate) che offre
uno spaccato di come il cliente finale vive la deci-
sione d’'acquisto di un impianto fotovoltaico: cosa
si aspetta da chi gli fa una proposta (installatore
o venditore che sia); da cosa resta deluso; perché
decidere di rinunciare; oppure di cosa ha bisogno
per sbloccare una scelta che rimane in sospeso...
Sono informazioni preziose, che vi mettiamo a
disposizione perché siamo convinti che ascoltare
il cliente finale sia il modo migliore per continua-
re a vendere, ma soprattutto per vendere bene.

SO MMARIO

TRANSIZIONE ENERGETICA:
SI APRE IL FRONTE CON LA PA

Anche per il fotovoltaico il settore della Pub-
blica amministrazione of fre grandi potenzia-
lita. Dal bando Consip alla legge di bilancio,
che eroga importanti risorse ai comuni, le
opportunita sono numerose. anche se l'ap-
proccio con gli enti locali non e semplice

PAC. 24
ATTUALITA E MERCATO PAG.8
NEWS PAG. 16
Un'acquisizione nel segno
della digitalizzazione
Intervista a Filippo Carzaniga  PAG. 22

Enti locali e risparmio energetico:

alcuni esempi virtuosi PAC. 30

Associazioni:

le priorita in agenda PAG. 32

Portale autoconsumo GSE:

online la sezione per i grandi

consumatori PAG. 35

Decreto FER1: male la prima PAC. 36
Investire nel FV:

cosi decide il cliente finale PACGC. 40
Gen-Set 2019: installati

in Italia 7.313 sistemi

di accumulo PAG. 65
MERCATO

La nuova primavera

degli inverter PAC. 44
MCE: il nuovo layout

premia il fotovoltaico PAC. 54

Comunita energetiche: si parte  PAG. 38

Storage FV non rilevante

ai fini delle accise elettriche PAC. 68
CASE HISTORY

Revamping inverter,

produzione garantita PAC. 66

COMUNICAZIONE AZIENDALE
K2 SystemS: quale esposizione

per l'impianto FV? PAC. 69

Senec.Home V3 Hybrid:
l'accumulo piu atteso dellanno  PAG. 70

Zeroemission 2020: cinque saloni

in un unico evento PAG. 7
EFFICIENZA

E RISPARMIO ENERGETICO

News PAGC. 72
Sistemi ibridi:

sermpre piul connessi PAC. 76
DATI & PREVISIONI PAC. 80
NUMERI E TREND PAC. 82

MARZ0 2020

Direttore responsabile
Davide Bartesaghi
bartesaghi@solareb2b.it

Redazione:
Via Don Milani 1
20833 Giussano (MB)

Tel: 0362/332160 - Fax 0362/282532

info@solareb2b.it

Responsabile Commerciale
www. solareb2b.it

Marco Arosio

arosio@solareb2b.it
Ivan lannacci

Hanno collaborato:

Evelina Cattaneo, Cesare Gaminella,

Raffaele Castagna, Michele Lopriore,

Erica Bianconi, Marta Maggioni,

Sonia Santoro, Monica Vigano

Responsabile dati:
Marco Arosio

Via Don Milani, 1
20833 Giussano (Ml)

Editore: Editoriale Farlastrada srl
Stampa: Ingraph - Seregno (Mi)

Impaginazione grafica:

Solare B2B: periodico mensile Anno XI - n.3 - marzo 2020
Registrazione al Tribunale di Milano n.195 del 2 aprile 2010.
Poste Italiane SpA - Spediz. in Abb. Postale D.L. 353/2003

(Conv. in Legge 27/02/2004 n°46) Art1 Comma 1 D.C.B. Milano -

L'editore garantisce la massima riservatezza dei dati personali

in suo possesso. Tali dati saranno utilizzati per la gestione degli

abbonamenti e per l'invio di informazioni commerciali. In
base all'Art. 13 della Legge numero 196/2003, i dati potranno

essere rettificati o cancellati in qualsiasi momento scrivendo a

Editoriale Farlastrada srl.

Questo numero é stato chiuso in redazione
il 21 febbraio 2020

veltalia

SOLAREEOLICO°IDROELETTRICO*BIOMASSAe STORAGE

o
,Fb,“
o
N

SVILUPPO DEL
PROGETTO

™ FUNZIONAMENTO &
. MANUTENZIONE

T

_“Migliorare I'ambiente giobale
favorire lo sviluppo iocale “

mosltra convegno
expocomfort

42°

MOSTRA CONVEGNO
EXPOCOMFORT

Pad. 09
Stand K15

17-20 MARZO 2020
fieramilano

Il tuo
partner affidabile
nel fotovoltaico!

www.voltalia.com
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PERSONE&PERCORSI

EATON ITALIA: ALESSIO NAVA E L NUOVO COUNTRY SALES LEADER

Alessio Nava e il nuovo country sales leader

di Eaton Italia.

Nava, che manterra la responsabilita di country
sales manager del segmento O&M, subentra a Flo-
riano Masoero, nominato a sua volta sales director
per l'area South East Europe.

Entrato nell'organico di Eaton Italia nel 2018, dopo
un decennio di esperienza professionale presso
Schneider Electric, Alessio Nava e passato dal ruolo
di sales manager per I'area nord-ovest a segment
country sales manager, nel 2019, in qualita di re-
sponsabile del coordinamento dell'intera organiz-
zazione di vendita nazionale dedicata alla clientela
e filiera del segmento O&M.

«Sono orgoglioso di poter guidare un team cosi
motivato e profondamente impegnato a sostenere
I'innovazione verso le pit importanti sfide in ter-
mini di gestione energetica che interessano sempre
piu il pianeta e il tessuto imprenditoriale del nostro
Paese», ha dichiarato Alessio Nava. «LItalia si conferma un mercato strategico per lo sviluppo del
business di Eaton che sta guidando le aziende verso la transizione energetica attraverso I'imple-
mentazione di tecnologie sostenibili in tutte le sue aree di business.

MATIAS BRAVO

L ~

HUAWEI TECHNOLOGIES: MATIAS BRAVOQ E DAVID MOLINA
ENTRANO NEL TEAM ITALIANO

Huawei Technologies Italia da
il benvenuto a due nuovi profi-
li. Matias Bravo, in particolare,
¢ il nuovo solution manager
mentre David Molina e stato
nominato delivery&service
manager.

Matias Sebastian Bravo, 38
anni, ha alle spalle 14 anni

di esperienza nel settore
energetico oltre a cinque

anni nel campo delle energie
rinnovabili. Invece David Molina, 39 anni, vanta una vasta esperienza nei settori telecomunicazioni,
automazione industriale ed energie rinnovabili, in particolare nel fotovoltaico. E tra i creatori del
programma di formazione tecnica FusionSolar Academy Italia, che gestira in prima persona e che
verra sviluppato nel corso del 2020.

PAOLO FARAON E IL NUOVO
NATIONAL SALES MANAGER
ITALIA DI UPSOLAR

Da lunedi 3 febbraio Paolo Faraon e il nuovo
national sales manager Italia di Upsolar.
Faraon, 40 anni, avra il compito di riformare
la rete commerciale dell’'azienda in tutta Italia
e incrementare, cosi, le vendite di moduli a
livello nazionale. Faraon passa in Upsolar
dopo importanti esperienze nell'ambito del
fotovoltaico e delle energie rinnovabili. Negli
ultimi tre anni Faraon ha coperto il ruolo di
responsabile della divisione “Energie Rinno-
vabili” di Marchiol, mentre prima di questo
incarico aveva operato per circa tre anni in
Danfoss in qualita di key account manager.

«I moduli Upsolar, grazie al loro ottimo rappor-
to qualita prezzo e alla struttura capitalizzata
che offre garanzie reali, sono uno strumento
straordinario», spiega Faraon. «E quindi con
grande emozione che annuncio questa nuova
avventura, onorato di essere stato scelto

da Upsolar per ricoprire questa posizione e
riconoscente a Marchiol per avermi dato la
possibilita di crescere personalmente e profes-
sionalmente in questi anni insieme a persone
che ogni giorno fanno la differenza con le loro
competenze e la loro professionalitan.

NEL 2019 JINKOSOLAR PRIMO PRODUTTORE MONDIALE DI MODULI CON 14,2 GW (+25%)

COMPLESSIVAMENTE, | PRIMI DIECI PLAYER
HANNO VENDUTO 80,3 GW DI PANNELLI IN TUTTO
IL MONDO, CON UNA CRESCITA DEL 27% RISPETTO
AL 2018

JinkoSolar é ancora una volta il primo produttore di moduli
fotovoltaici a livello globale. E quanto emerge dallannua-

le classifica di Globaldata. Lo scorso anno, JinkoSolar ha
totalizzato vendite per 14,2 GW, con una crescita del 25%
rispetto agli 11,4 GW del 2018. Al secondo e al terzo posto si
confermano ancora una volta JA Solar, con 10,3 GW (+17%),
e Trina Solar, con 9,7 GW (+20%). Complessivamente non

ci sono grossi cambiamenti rispetto alla classifica relativa al
2018, a parte qualche variazione nelle ultime tre posizioni.
First Solar, ad esempio, che nel 2018 si collocava al decimo
posto con 2,7 GW, ¢ salita all'ottava posizione grazie a 5,5
GW di moduli venduti. GCL-Si, invece, e passata dall'ottavo
al nono posto.

Secondo I'analisi di Globaldata, nel 2019 i primi 10 produttori
hanno venduto complessivamente 80,3 GW di moduli a
livello globale, con un incremento del 27% rispetto al 2018
(63 GW). Per il 2020, i primi 10 player potrebbero detenere il
75% delle forniture a livello globale.

Top 10 produttori di moduli nel 2019

1 |Jinko Sobr Holding Co. Lid : 1.4 4.2 5%

2 | Sokar Holdings CaLtd as 0.3 ™%

3 [T Solar Limited 8.1 2.7 0%

4 |LOWG Sobr Techrology CoLid 12 2.0 5%

5 |Canadian Solar Inc 1 a5 %

& |Hamsha QCELLS Ca. Lid 55 . A3%

7 |Risen Energy Co. Lid 48 70 % | 5

B |First Solar Inc. +3 27 55 104% <9(

P |GCLSystem indegration Techrology Co. Lid =1 41 4.8 ™% 6

10 |Shunfeng Photmvoltaic intemational Limed] -1 33 41 My ;
Motbe: The profimrary resuits are based on the initial assessment of te shipments and ane subject to changs later 5

8 LR e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e n
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N BayWare.

r.ethink energy Q

Resistenza, flessibilita e sicurezza rendono novotegra
la soluzione ideale per applicazioni su ogni tipologia di
tetto. Grazie alla robustezza dei materiali, il sistema &
resistente anche in condizioni meteorologiche sfavorevoli
o forti carichi di neve e vento. Il nostro software Solar
Planit (www.solar-planit.it) consente inoltre di calcolare
ed ottenere gratuitamente una configurazione ottimale
dellinstallazione di un impianto FV col sistema novo-
tegra, secondo gli standard delle normative Eurocode.

Per saperne di piu, partecipa ai
nostri Webinar in programma:
13 maggio, 8 luglio

Inquadra il QR Code per scoprire
gli argomenti ed iscriverti

s )\ Type Approved /

Regular
Production
Surveillance
www.tuv.com
/' ID 1111212187 v BayWara

BANDO STORAGE DI REGIONE LOMBARDIA: BOOM
DI RICHIESTE, STANZIATI ALTRI 4 MILIONI DI EURO

LA DOTE FINANZIARIA VA AD AGGIUNGERSI Al 4,4 MILIONI DI EURO STANZIATI
ORIGINARIAMENTE, CHE ERANO PERO RIUSCITI A SODDISFARE SOLO 624 DOMANDE

E stato approvato da Regione Lombardia, su
proposta dell’'assessore alle Risorse energetiche
Massimo Sertori, il rifinanziamento di 4 milioni
di euro del bando “Accumulo 2019-2020" fina-
lizzato all'incentivazione di nuovi sistemi di
storage per impianti fotovoltaici fino a 20 kWp.
Si tratta dello scorrimento delle domande gia
presenti nel sistema per questo bando (chiuso
nel novembre 2019), non ancora finanziate per
carenza di risorse. La dotazione finanziaria
all'apertura del bando Accumulo era pari a 4,4
milioni di euro per le due annualita 2019-2020
e, con I'incremento di 4 milioni di euro, il totale
complessivo della dote € pari a 8,4 milioni di
euro.

«Sono particolarmente soddisfatto del successo
di questa misura innovativa», ha spiegato l'as-
sessore Sertori, «<nata a favore della diffusione
dei sistemi di accumulo dell'energia elettrica
prodotta da fonti rinnovabili locali e per favo-
rire 'aumento del consumo da parte di privati
cittadini residenti in Lombardia che hanno

gia installato un impianto fotovoltaico, o che
sono intenzionati ad acquistarlo integrato con
sistemi di accumulo di energia elettrica.

A causa dell'elevato numero di domande pre-
sentate per i sistemi di accumulo non ancora
installati, il rapido esaurimento della dotazione

v

MASSIMO SERTORI, ASSESSORE AGLI ENTI LOCALI,
MONTAGNA, PICCOLI COMUNI E RISORSE ENERGETICHE

finanziaria ha permesso di soddisfare soltanto le
prime 624 domande ammissibili al contributo.
Grazie allo stanziamento di questo importante
contributo, andremo non solo a finanziare tutte
le domande valide in graduatoria, che saranno
valutate secondo l'ordine cronologico di presenta-
zione, ma consentiremo di ampliare il numero dei
possibili beneficiari».

CORONAVIRUS: LONGI DONA 1,4 MILIONI
DI DOLLARI Al MEDICI ATTIVI A WHUAN

LA DONAZIONE E DESTINATA A FORNIRE SUSSIDI FINANZIARI AL PERSONALE
MEDICO DEGLI OSPEDALI DELLA PROVINCIA DI SHAANXI, DOVE HA SEDE L'AZIENDA

Longi Group ha donato 10
milioni di yuan, che equival-
gono a circa 1,4 milioni di
dollari, in supporto alle varie
operazioni di controllo del
Coronavirus. La donazione

e destinata a fornire sussidi
finanziari al personale medico
degli ospedali della provincia
di Shaanxi, dove ha sede
Longi, che sono partiti alla
volta della provincia di
Hubei, considerata il centro
epidemico. In particolare
ciascun membro dell'equipe
medica avra a disposizione
1000 yuan al giorno (circa
143 dollari) come riconoscimento per la dedizione di dottori e infermieri che si sono precipitati a Wuhan,
capitale della provincia di Hubei. «Siamo commossi e colpiti dallo staff medico di Shaanxi che fornisce

il supporto medico necessario ai nostri connazionali della provincia di Hubei», ha dichiarato Zhong
Baoshen, presidente di Longi. <A nome di tutti i dipendenti di Longi, desideriamo esprimere la nostra piu
grande gratitudine al personale medico e rendere omaggio a questi eroi. Auguriamo a tutti loro di tornare
a casa sani e salvi.

In una lettera aperta ai dipendenti per ricordare il 20° anniversario dell'azienda, festeggiato il 14 febbra-
io, il presidente di Longi ha sottolineato come l'azienda stia facendo il possibile per garantire il benessere
di tutto lo staff e mantenere l'ordine nelle operazioni quotidiani. “Fortunatamente nessuno dei nostri
30.000 dipendenti ha contratto il virus. Tutti, negli headquarter cosi come nelle unita di business, stanno
gradualmente tornando al lavoro. Per cui la produzione tornera presto a pieno regime’, si legge nella nota.
Fin dagli esordi del Coronavirus, Longi ha formato una task force con gli executive della societa per
gestire la prevenzione tra i dipendenti. Il 23 gennaio questa task force ha definito delle linee guida per
agevolare la circolazione delle informazioni e la collaborazione con le autorita locali. Ora tutti gli uffici
vengono sterilizzati due volte al giorno e i dipendenti vengono controllati quotidianamente. Alcuni siti di
produzione hanno gia ripreso la piena operativita mentre altri stanno attendendo l'ok dalle autorita locali.
Sul fronte operativo, 'azienda sostiene che la capacita produttiva di celle e moduli monocristallini gode di
una certa flessibilita e pertanto, una volta debellato il virus, si assistera a un'accelerazione nella produzio-
ne cosi che I'impatto sugli ordini da evadere sia ridotto.

O ————————
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PPA: ITALIA SECONDA IN EUROPA PER NUMERO DI PROGETTI

GRAZIE A1,91 GW PIANIFICATI, IL NOSTRO PAESE S| COLLOCA SUBITO DOPO LA SPACNA,
DOVE DOVREBBERO SORGCERE 4,39 GW DI NUOVI IMPIANTI IN REGIME DI PPA

LItalia sarebbe il secondo Paese in Europa per numero di progetti fotovoltaici in PPA con uno svilup-
po previsto pari a 1,91 GW. A rivelarlo é I'ultimo rapporto della societa tedesca di analisi del mercato
energetico Enervis, secondo la quale dopo la Spagna, con 4,39 GW e prima della Germania, con 1,05
GW, il nostro sarebbe uno dei mercati piu attraenti per questo tipo di progetti.

Sempre secondo la ricerca, I'interesse per accordi di acquisto di energia con contratto PPA per installa-
zioni fotovoltaiche ed eoliche é cresciuto in modo sensibile in tutto il vecchio continente dove nell'ul-
timo anno si sarebbero firmati progetti per un totale di 21 GW. Lo studio é basato su dati provenienti
da 25 Paesi. Il rapporto Enervis reputa inoltre che la domanda di questo tipo di contratti potrebbe in
futuro registrare ulteriori aumenti nelle nazioni dell’Europa meridionale, grazie alla forte radiazione
solare di cui godono. Nonostante cio, la ricerca sostiene anche che le procedure amministrative troppo
macchinose potrebbero presentare un problema per alcuni Paesi negli anni a venire.

digitale

dell'inverter

IL NUOVO SUPERSTORE SI TROVA A STEZZANO, IN PROVINCIA DI BERGAMO,
E SI ESTENDE SU UNA SUPERFICIE DI 2500 METRI QUADRI OFFRENDO AL PUBBLICO
12.000 PRODOTTI

Monitoraggie autoconsumao u1tenza
Scaricatort in classe Il inclusi
Pilotaggio ca.Hi ausiliari

Wiirth, azienda che opera a livello mondiale nella
distribuzione di prodotti per il fissaggio e lassem-
blaggio, ha annunciato l'inaugurazione del proprio
nuovo superstore multimarca dedicato interamente
ai professionisti del mondo elettrico e termosanita-
rio. [l nuovo punto vendita si trova a Stezzano, in
provincia di Bergamo, e si estende su una superficie
di 2.500 metri quadri offrendo al pubblico 12.000
prodotti. Alla gamma dei prodotti a marchio
Wiirth si aggiungono infatti 10.000 prodotti di
diversi brand sempre inerenti al settore elettrico

e termoidraulico. La scelta di collocare un grande
punto vendita in provincia di Bergamo é stata
effettuata da Wiirth considerando questo specifico
territorio come un bacino con ampio potenziale per

la quantita di operatori idraulici ed elettrici presenti
nella zona. Oltre a un vasto repertorio di accessori
e prodotti elettrici e termosanitari, il nuovo mega-
store of frira alcuni servizi, come il “libero servizio
assistito” che affianchera alla tradizionale vendita al
banco anche l'esperienza dell'acquisto self-service.
I clienti potranno inoltre beneficiare del servizio di
consegna in cantiere, attivabile per tutta la merce in
pronta consegna dal punto vendita entro un raggio
di 20 km. «Siamo estremamente orgogliosi di questa
nuova apertura che rappresenta a pieno l'impegno
di Wiirth nei confronti della diversificazione e
specializzazione dei singoli punti vendita» ha com-
mentato Nicola Piazza, amministratore delegato di
Wiirth Italia.

L'ACCORDO, SIGLATO CON WEARESTARTING, PREVEDE LA REALIZZAZIONE DI SEI
IMPIANTI DI TAGLIE DA 15 A 96 MW, LOCALIZZATI IN PROVINCIA DI BRINDISI

Solar-konzept ha siglato un accordo con WeAreStarting per il lancio in Puglia del primo progetto ita-
liano di equity crowdfunding rivolto a impianti fotovoltaici di taglia utility scale. Lintesa si riferisce a
sei impianti di taglie diverse, da 15 a 96 MW, localizzati in provincia di Brindisi.

Solar-konzeptll crowdfunding sara pubblicato sulla piattaforma WeAreStarting, iscritta nel registro
dei portali autorizzati alla raccolta di capitali istituito presso Consob. La raccolta fondi avra termine
al raggiungimento di un obiettivo di raccolta il cui valore non potra comunque superare il 7% degli
investimenti totali: la restante parte sara infatti a carico di Solar-konzept, che ha gia realizzato cinque
progetti di questo tipo in Germania e uno in Olanda.
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SONEPAR ITALIA: FATTURATO A 622 MILIONI
DI EURO (+3%). BENE LE VENDITE ONLINE
La Nuova serie di MOdUIi Tiger ; Sonepar Italia ha chiuso il 2019 con un fatturato di 622

milioni di euro, in crescita di circa il 3% rispetto allanno pre-
cedente e con un ulteriore consolidamento della redditivita.
Lo scorso anno l'azienda ha inoltre chiuso l'acquisizione del
Gruppo Elettroveneta (230 milioni di euro), raggiungendo
un fatturato aggregato di oltre 850 milioni di euro, con una
diffusa presenza sul territorio nazionale di 150 punti vendi-
ta e 6 centri di distribuzione.

Supera tutti i Record di Potenza

Nel 2019 in particolare I'e-commerce di Sonepar Italia ha
superato i 100 milioni di euro di fatturato, rappresentando ;
il 16% delle vendite complessive. Il risultato e stato raggiunto s
grazie al percorso di digitalizzazione intrapreso dall'azienda *
che ha messo a disposizione dei propri clienti un e-shop con

oltre 350.000 articoli disponibili e diversi strumenti per agevolare il lavoro degli installatori elettrici, come i
configuratori per impianti residenziali e industriali e tool per facilitare la realizzazione di preventivi. Inoltre,
grazie ai centri distributivi e a uno stock di oltre 55.000 articoli, Sonepar Italia e in grado di consegnare il
materiale ordinato in 24 ore, in tutta Italia. Bene anche le vendite nei settori e-mobility (+15%), sicurezza
edifici (+8%) e automazione industriale (+5%).

SMA: FATTURATO IN CRESCITA DEL 20,3%

SMA Solar Technology AG nel 2019 ha totalizzato un fatturato di 915 milioni di euro, superiore del 20,3%
rispetto a quello dell'anno precedente paria 760,9 milioni di euro. Lazienda ha venduto inverter per una
potenza complessiva di 11,4 GW. Con questo risultato SMA ha superato del 34% il volume di vendite del
2018. Il margine operativo lordo (ebitda) provvisorio di circa 35 milioni di euro si e attestato all'interno del
range atteso dal consiglio di amministrazione, mentre per l'esercizio 2020, il cda di SMA prevede un au-
mento di fatturato che dovrebbe collocarsi fra 1e 1,1 miliardi di euro, nonché un ebitda positivo compreso
frai50 e gli 80 milioni di Euro.

ENERGIA ITALIA: VENDUTI
CIRCA 23 MW. FATTURATO A +47,5%

Nel 2019 Energia Italia ha registrato una crescita del fatturato

e e S del 47,5%, confermandosi tra i protagonisti nella distribuzione
= - di prodotti e servizi per gli operatori delle energie rinnovabili.
" > «Abbiamo confermato e superato tutti gli obiettivi pianificati
. a gennaio 2019, nonostante il mercato quest’anno abbia subito
delle minacce pesanti a causa del decreto legge sulla cessio-
ne del credito di imposta, fortunatamente poi abrogato», ha
dichiarato Giuseppe Maltese, direttore commerciale di Energia
Italia. «<Abbiamo fornito al mercato circa 23 MW di tecnologie,
crescendo in fatturato 